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Mista tiedat, mita asiakas oikeasti
haluaa? Suurin osa yrityksista kertoo
olevansa asiakaslahtoinen. Miten tama
nakyy teidan organisaation myynnin
ja markkinoinnin johtamisessa?

Myynnin ja markkinoinnin johtaminen on oppimisprosessi,
mihin MIF tarjoaa parasta osaamistaan vuosikymmenten
kokemuksella. Koulutus valmistaa viralliseen tutkintoon,
jossa osaaminen osoitetaan koulutuksen yhteydessa
oman tyon ja organisaation ldhtokohdista. Opiskelija
suorittaa tutkinnon suunnittelemalla, hoitamalla, kehit-
tamalld ja seuraamalla oman vastuualueensa myynti- ja
markkinointitoimintaa.

HYODYT JATAVOITTEET

Koulutuksen tavoitteena on kehittad osallistujan myyn-
nin ja markkinoinnin osaamista ja siten edistaa yrityksen
menestymistd markkinoilla.

Koulutus edistda osallistujan

« valmiuksia suunnitella ja toteuttaa yrityksen markki-
nointi- ja myyntitoimintaa

e 0saamista soveltaa sosiaalista mediaa

e siirtymista asiantuntijasta asiakkaantuntijaksi

KOULUTUS SOPII SINULLE, JOKA

o toimit vastuullisissa myynnin ja markkinoinnin tehtavissa

e vastaat itsendisesti joko koko organisaation, tuotteen,
tuoteryhman tai markkina-alueen toiminnasta tai niita
tukevista toiminnoista

Lisatiedot:
Petri Hytonen, p. 050 439 5322
petri.hytonen@mif.fi

TEEMAT

« vastuualueen strateginen asiakkuusjohtaminen

 toimivan markkinointi- ja myyntisuunnitelman laatiminen

o myyntikulttuurin kehittdminen

o tyohyvinvointi ja oma kehittyminen

e myynti- ja markkinointiprosessien kehittdminen ja Lean-
filosofia asiakasty6ssa

o digitaalisuus ja sosiaalinen media kaupan edistdmisessa

o budjetointi ja kannattavuus

¢ palvelumuotoilu, tuotteistaminen ja asiakasarvon
tuottaminen seka brandin rakentaminen

KOULUTUSPAIKKA
Kokkolassa viisi koulutuspdivaa ja kuusi etakoulutuspaivaa.

HINTA JAHAKEUTUMINEN

Koulutus voidaan toteuttaa oppisopimuskoulutuksena,
mikali edellytykset tayttyvat, jolloin se on padosin maksu-
ton. Opiskelijamaksu maaraytyy kunkin alueen koulutuksen
jarjestdjan kaytdnnon mukaan. MIF auttaa oppisopimusten
haussa.

Hakuaika on kdynnissa ja jatkuu 27.10.2023 saakka.

!
e omaat kokemusta myynnin ja markkinoinnin tehtavista HAE MUKAAN!
ja haluat sertifioida osaamisesi
} SATSAA MENESTYKSEEN - HAE MUKAAN NYT!

Soita ja kysy lisdd: Petri Hytdnen, p. 050 439 5322

Me MIFissa haluamme mahdollistaa urallasi etenemisen ja ammatissasi kehittymisen. Kehitimme osaamistasi tarjoamalla
MIF tydelamassa korkealle arvostettuja koulutus- ja kehittamisratkaisuja. Opiskelu meilld on helppoa, se onnistuu joustavasti tyon
ohessa. Mahdollisia oppimisreitteja on monia. Mité sina haluaisit oppia? Tutustu: mif.fi/ammatilliset-tutkinnot/

MIF pidattaa oikeuden muutoksiin.


https://mif.fi/?post_type=product&p=129593

